安 防 优 质 供 应 商                                                          因  为  专  注，所  以  专  业！
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深圳市博达创电子有限公司

                              （经销商代理政策）

深圳市博达创电子有限公司是一家专业的电子安防科技公司（主营家用燃气泄露报警器、烟雾报警器、工业燃气泄露报警主机）等系列报警装置的研发、生产、销售为一体的专业化安防企业。

无论多好的项目与产品于公司好的政策是分不开的！正因为如此，我们为经销商准备了多种销售方案，每种销售方案都有一个极为吸引人的利润空间和超值回馈给经销商，但是考虑到经销商的经营模式和优势的不同，以及考虑到保密原则，对于有意向的经销商可来电咨询（0755-33124160,33124169）与我们的招商经理分享财富计划！

精明的经销商，人生最难的不是奋斗，而是选择！选择一个好的项目，会带你进入到财富的世界！

对代理经销商的支持

经营支持：

颁发对应级别授权书

产品退换货的支持（行业领先做到一年内包换、三年保修）

会根据经销商的不同情况进行技术指导

会根据经销商的销售情况进行跟踪服务

会提供经营方案如供货目录、统一标示、不同地区的经销商做不同的宣传推广

协助经销商进行开发地的分析和评估

促销支持

终端宣传推广（如海报、宣传册、单张等）的设计，免费提供标准文件

免费促销赠品支持（达到公司规定销量或销售额送规定赠品或其他）

节日促销支持（如中秋、国庆、元旦、春节等假日促销根据公司实际情况而定）

商圈保护

对公司已经划分的区域，同一区域不授权第二家同级别经销商，同时对跨区域串货进行隔离，同时采取市场检查与销售奖励挂钩等方式进行遏制。

经销商基本标准

需具有法人资格

有良好的商业信誉和一定的经济实力

熟悉当地的市场，有一定的营销网络、社会资源及人脉资源

能组织一只有效的营销团队，并有执行运作一定规模系统推广的能力

有销售运作经验，有成功的代理经验更好

经销商级别评定与划分标准

区域总经销（市级代理）

区域经销商（区、县级市、县代理）

渠道经销商（直营或是自营、个体代理）

经销商分级细则

	级别
	销量金额（月销量）

	C级
	8400台（销售额50万）

	D级
	4200台(销售额25万)


经销商返利制度

根据地区销量及市场管理要求，对累计销售（进货）达到一定数额并符合公司市场管理要求的经销商提供年底返利制度。

经销商返利包含月返和年返

月返根据经销商的实际销售情况，按照月返级别进行返利

年返则根据签署的全年销售协议，按照实际销售情况进行

月返标准

	级别
	月实际销量
	月返
	返还形式

	C级
	50万
	4%
	次月进货抵扣

	D级
	25万
	3%
	次月进货抵扣


另有其他相关奖励形式可与销售经理进行沟通协商！

合同签订方式

深圳市博达创电子有限公司与经销商签订《经销协议》。

《经销协议》签订周期为一年，对于续约有优先权。

《经销协议》双方签字盖章即生效。

附件：
经销商基本资料表     
	区域：
	
	城市：
	
	填表人：
	
	填表日期：

	工商登记及基本资料
	单位名称
	　
	　
	注册地址
	　
	　
	　

	
	所有制性质
	　
	　
	执照号码
	　
	　
	　

	
	注册资金
	　
	　
	流动资金
	　
	　
	　

	
	法定代表人
	　
	　
	身份证号
	　
	　
	　

	
	负责人姓名
	　
	　
	身份证号
	　
	　
	　

	
	联系电话
	　
	　
	手机
	　
	　
	　

	
	营业范围
	　
	　

	
	税务登记号
	　
	　
	开业日期
	　
	　
	　

	营业概括
	公司位置
	　
	　
	　
	　
	　
	　

	
	房屋产权
	租用
	月租金：      押金：       租期：   

	
	
	自有
	价值：

	
	同业地位
	领导性：优（） 良（） 普通（） 不具有领导地位（）

	
	分店数
	                家
	关联公司名称
	　

	
	业务状况
	兴隆（）   正常（）    衰退（）

	
	销售能力
	月销售额：
	年度销售额：

	
	目前经销品牌
	品牌名
	经销期限
	现状态
	月/年销量

	
	
	　
	　
	　
	　

	
	存货管理
	佳（） 一般（） 差（）

	
	退货次数
	 无（） 一般（） 频繁（）

	
	财务管理
	佳（） 一般（） 差（）

	
	厂商合作力度
	良好
	　
	产品名
	　
	原因
	　

	
	　
	普通
	　
	产品名
	　
	原因
	　

	
	　
	差
	　
	产品名
	　
	原因
	　

	
	运输能力
	　
	　
	　
	　
	　
	　

	
	员工数
	销售：    人  财务：   人   管理：    人   其他： 人   


您成功了，不用感谢我们，那只是您独特的眼光和您的实力所应该获得的回报！
                                          深圳市博达创电子有限公司    （市场营销部）

                                               2016-6-27

                                                                                                            

